
Weil‘s um mehr als Geld geht 

Die Sparkasse Rhein-Nahe setzt sich dafür ein, was im Leben wirklich zählt. Für Dich, 
für die Gesellschaft, für die Unternehmen, für die Region Rhein-Nahe und Umland. 

Wichtig für Mensch und Wirtschaft 

Seit der Gründung im Jahr 1835 sind wir die  für alle Menschen im schönen Rhein- 
und SooNahe-Land. Wir sammeln Einlagen in der Region und vergeben Kredite vor 
Ort. Damit halten wir den regionalen Geld- und Wirtschaftskreislauf in Schwung und 
tragen dazu bei, Wachstum und Arbeits- und Ausbildungsplätze zu schaffen und zu 
sichern. 

Gesellschaftliches Engagement 

Darüber hinaus fördern wir nachhaltig das Gemeinwohl durch unser vielfältiges 
gesellschaftliches Engagement in Bildung und Soziales, Umwelt- und Klimaschutz, 
Kunst, Musik und Sport.  

Chancen für junge und erfahrene Menschen 

Mit ca. 635 Mitarbeitenden und 30 Auszubildenden sind wir nicht ohne Grund ein 
wichtiger Arbeitgeber und Ausbildungsbetrieb in der Rhein-Nahe-Region. Steig ein 
in die faszinierende Welt der Finanzen. Wir haben als Arbeitgeber einiges zu bieten – 
einen Job, der Spaß macht und der kommunikativ und nah an den Menschen in der 
Region ist. Entdecke neue Perspektiven, Ausbildungs- und Karrierechancen und 
werde Teil der Sparkasse Rhein-Nahe! 

 
Werde Privatkundenberater (m/w/d) in unserem Team! 

Du hast Spaß an Finanzen und Kundenberatung? 

Dann nutze die Chance über einen Einstieg als Serviceberater 
bis hin zum Privat-/Individualkundenberater (m/w/d). 

Wir bieten Dir eine Qualifizierung zum Sparkassenkaufmann (m/w/d)! 
 

Wir suchen in Vollzeit für unser gesamtes Geschäftsgebiet 

 

Quereinsteiger als Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) 
im Bereich Privatkunden 

 
 
Aufgabenschwerpunkte: 

• Du bist Ansprechpartner (m/w/d) für Deine Kundschaft in allen Geldangelegenheiten. 
Insbesondere kümmerst Du Dich um 
▪ die bedarfsgerechte Bedienung der Kunden, den standardisierten Verkauf 

einfacher Produkte, bereitest Verkaufsaktionen vor, leitest Kunden über und 
unterstützt die Kundenberater bei ihren Gesprächsvorbereitungen. 

• Du stellst eine hohe Kundenzufriedenheit sicher durch exzellenten Service. 
• Später baust Du Dir Deinen eigenen Kundenstamm auf und pflegst Deine 

Kundenbeziehungen. 
• Du findest individuelle Lösungen und optimale Strategien zum Vermögensaufbau 

Deiner Kunden. 
• Du berätst ganzheitlich Deine Kunden in finanziellen Angelegenheiten auf Basis 

unseres S-Finanzkonzeptes. 
• Außerdem gehört dann der aktive Vertrieb der Produktpalette unseres Hauses 

inklusive der Produkte unserer Kooperationspartner zu Deinen Aufgaben. 



 
Profil: 

• Du hast eine abgeschlossene kaufmännische Berufsausbildung. 
• Idealerweise bringst Du erste Erfahrungen innerhalb einer Vertriebsposition mit. 
• eine offene, positive und dienstleistungsorientierte Art 
• Interesse an Wirtschafts- und Finanzthemen 
• eine hohe Kommunikationsstärke und Teamfähigkeit 
• Freude an der Arbeit mit Menschen und am Lösen finanzieller Fragestellungen 
• Bereitschaft zur Weiterbildung als Sparkassenkaufmann (m/w/d) und anschließendem 

Sparkassenfachwirt (m/w/d) 
• Affinität für digitale Medien und technologische Neuerungen 
• eine hohe Motivation, sich in neue Aufgaben einzuarbeiten 

 
 

Das zahlt sich aus: 

• Weiterbildungsmöglichkeiten – Deine berufliche und persönliche Entwicklung 
ist uns wichtig. 

• Work-Life-Balance – Wir wertschätzen Dein Privatleben mit flexiblen Arbeitszeit-
modellen, der Möglichkeit zum Homeoffice und 32 Urlaubstagen. 

• Gesundheitsförderung – Wir unterstützen Dich mit ergonomischen 
Arbeitsmitteln, Zuschuss zu PCBrillen und betrieblichem Gesundheitsmana-
gement. 

• Mitarbeiterangebote – Du profitierst von JobTicket, Fahrradleasing sowie 
attraktiven Einkaufsvorteilen und unserer #gerneperDU Kultur. 

• Attraktive Bezahlung – Mit knapp 14 Gehältern honorieren wir Deinen Einsatz. 
• Gemeinwohl – Bei der Sparkasse arbeitest Du für die Region. 

 
Das klingt nach der richtigen Aufgabe für Dich? 

Dann freuen wir uns auf Deine Online-Bewerbung über den Bewerbungsbutton. 

Bei Fragen stehen Dir nachfolgende Ansprechpartner gerne zur Verfügung: 

Vertriebsdirektor Jürgen Saurwein unter 0671/94-50326 

 

Personalmanagerin Anke Stengel unter 0671/94-51240 

 

Wie geht es weiter? 

Wir melden uns innerhalb von 2 Tagen bei Dir. 

 


