Weil‘s um mehr als Geld geht

Die Sparkasse Rhein-Nahe setzt sich dafiir ein, was im Leben wirklich zahlt. Fiir Dich,
fur die Gesellschaft, fir die Unternehmen, fiir die Region Rhein-Nahe und Umland.

Wichtig fiir Mensch und Wirtschaft

Seit der Griindung im Jahr 1835 sind wir die Sfiir alle Menschen im schénen Rhein-
und SooNahe-Land. Wir sammeln Einlagen in der Region und vergeben Kredite vor
Ort. Damit halten wir den regionalen Geld- und Wirtschaftskreislauf in Schwung und
tragen dazu bei, Wachstum und Arbeits- und Ausbildungspldtze zu schaffen und zu
sichern.

Gesellschaftliches Engagement

Dariiber hinaus fordern wir nachhaltig das Gemeinwohl durch unser vielfdltiges
gesellschaftliches Engagement in Bildung und Soziales, Umwelt- und Klimaschutz,
Kunst, Musik und Sport.

Chancen fiir junge und erfahrene Menschen

Mit ca. 635 Mitarbeitenden und 33 Auszubildenden sind wir nicht ohne Grund ein
wichtiger Arbeitgeber und Ausbildungsbetrieb in der Rhein-Nahe-Region. Steig ein
in die faszinierende Welt der Finanzen. Wir haben als Arbeitgeber einiges zu bieten -
einen Job, der Spall macht und der kommunikativ und nah an den Menschen in der
Region ist. Entdecke neue Perspektiven, Ausbildungs- und Karrierechancen und
werde Teil der Sparkasse Rhein-Nahe!

Fiir unseren Bereich Vertriebsmanagement suchen wir einen

Leiter (m/w/d)
Produkte und Beratung

Warum diese Position spannend ist?

Du mochtest Vertriebsstrategien aktiv gestalten, ein motiviertes Team fiihren und die
Produktwelt der Sparkasse Rhein-Nahe weiterentwickeln? Dann bieten wir Dir ein
abwechslungsreiches Aufgabenfeld, ein 16sungsorientiertes Umfeld und die Chance,
Deine unternehmerische Vision in die Tat umzusetzen.

Aufgabenschwerpunkte:

o Zielgerichtete und motivierende Fiihrung von 14 Mitarbeitenden

e Vertriebsstrategie/-planung und Soll/Ist-Abgleich

o Operative Vertriebsplanung: Zielfelder und Zielhéhen fiir alle Vertriebseinheiten

o Weiterentwicklung und Pflege aller Produkte und Dienstleistungen tiber alle
Kundensegmente, inklusive Prozessverantwortung

o Wettbewerbs-, Potenzialanalyse zu Produkten sowie Preismanagement und

Mitwirkung bei der Konditionengestaltung

Erstellung von Vertriebskonzeptionen/Weiterentwicklung von Beratungsansatzen

Zentraler Ansprechpartner fiir Verbund- und Geschaftspartner im Vertrieb

Beschwerde- und Qualitatsmanagement

Mitwirkung bei der Erstellung der Jahresplanung (multikanale Vertriebs-

unterstiitzung, Events, Aktionswochen, etc.)

o Kommunikation/Schnittstellenmanagement (Webinare, Vertriebsrunden, etc.)



Profil:

« erfolgreicher Abschluss als Sparkassen-/Bankbetriebswirt (m/w/d) oder einen
gleichwertigen Bildungsabschluss

ausgepragtes unternehmerisches Denken und Handeln

fundiertes Produkt-Know-How

Eigeninitiative, Empathie und eine teamorientierte Fiihrungskompetenz
gute rhetorische Fahigkeiten und Prasentations-/Moderationsgeschick
fundierte Erfahrungen in der Leitung von Projekten

Uberzeugungskraft und Entscheidungsfreude

Das zahlt sich aus:

o Weiterbildungsmadglichkeiten — Uns ist Deine berufliche und personliche

Entwicklung wichtig.

o Work-Life-Balance — Wir wertschatzen Dein Privatleben mit flexiblen Arbeitszeit-

modellen, der Moglichkeit zum Homeoffice und 32 Urlaubstagen.

e Gesundheitsforderung — Wir unterstiitzen Dich mit ergonomischen Arbeits-

mitteln, Zuschuss zu PCBrillen und betrieblichem Gesundheitsmanagement.

o Mitarbeiterangebote - Du profitierst von JobTicket, Fahrradleasing sowie

attraktiven Einkaufsvorteilen und unserer #gerneperDU Kultur.
o Attraktive Bezahlung — Mit knapp 14 Gehdltern honorieren wir Deinen Einsatz.
o Gemeinwohl - Bei der Sparkasse arbeitest Du fiir die Region.
Das klingt nach der richtigen Aufgabe fiir Dich?
Dann freuen wir uns auf Deine Online-Bewerbung liber den Bewerbungsbutton.

Bei Fragen stehen Dir nachfolgende Ansprechpartner gerne zur Verfligung:

Bereichsleiterin Vertriebsmanagement, Julia Christmann, unter 0160/580 5267

Wie geht es weiter?

Wir melden uns innerhalb von 2 Tagen bei Dir.



