
Versicherungsspezialist – Filialen (M/W/D)

Das bieten wir Ihnen Damit begeistern Sie uns

Das sind Ihre Aufgaben

Sie suchen eine interessante und herausfordernde Position in einer erfolgreichen Sparkasse? Dann sind Sie bei 

uns genau richtig! Als erfolgreiche Vertriebssparkasse bleibt das Unternehmen auf Wachstumskurs. Auch ihren 

öffentlichen Auftrag lebt die Sparkasse durch ihr vielfältiges Engagement für die Region und deren Menschen. 

Wir suchen Sie ab sofort für unser Team der Sparkassen Immobilien und Versicherungen GmbH!

© S-Com/getty
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Ihr Ansprechpartner: Kai Herbert, 

Geschäftsführer Sparkassen Immobilien 

und Versicherungen GmbH

Jetzt online bewerben

0661 - 857-21055

Bewerbung@sparkasse-fulda.de

SparkasseFulda

@sparkassefulda

✓ Attraktives Grundgehalt sowie eine 

erfolgsorientierte Vergütungsregelung   

✓ Arbeitgeberzuschuss zur betrieblichen 

Altersvorsorge und vermögenswirksame 

Leistungen 

✓ Offenes und modernes Arbeitsumfeld im 

Herzen von Fulda

✓ Flexible Arbeitszeitgestaltung, Möglichkeit zum 

mobilen Arbeiten und 30 Tage Urlaub für die 

richtige Work-Life-Balance

✓ Qualifizierte Weiterbildungsmöglichkeiten

✓ Teamevents und Firmenfeiern 

✓ Mind. Qualifikation zum/zur 

Versicherungsfachmann/-frau (IHK)

✓ Fähigkeit Privatkunden für bedarfsgerechten 

Versicherungsschutz zu begeistern 

✓ Ausgeprägte Kunden- und 

Dienstleistungsorientierung 

✓ Bereitschaft zur flexiblen Einteilung der Arbeitszeit 

und Spaß daran jeden Tag an einem anderen 

Einsatzort im Geschäftsgebiet der Sparkasse Fulda 

tätig zu sein

✓ Eine qualifizierte Beratungsleistung ist für Sie 

relevant und Sie haben Freude am Vertrieb

✓ Fähigkeit, fundiertes Wissen in den Sparten des 

Privatkundengeschäftes kunden- und 

bedarfsorientiert einzusetzen 

✓ Das eigene Können gerne anderen Menschen in 

Einzelterminen, regelmäßigen Teamrunden und 

Workshops vermitteln 

✓ Beratung von Privatkunden im Filialvertrieb der 

Sparkasse Fulda in allen Belangen des privaten 

Versicherungsgeschäftes

✓ Unterstützung bei der Akquisition und Beratung 

der Kunden in Ihrem Verantwortungsbereich

✓ Förderung der fachlichen und verkäuferischen 

Beratungsqualität der Kundenberater/innen vor 

Ort durch geeignete Maßnahmen

✓ Aktiv auf die Kundenberater/innen in den 

Filialen zugehen und eine Marktbearbeitung 

sicherstellen


