
Dein Job. So vielfältig wie du.

 

Kundenberater (m/w/d) im Bereich Junge Kunden 

  

 

Immer in Bewegung, spontan und 

einfach anders: Berlin ist eine 
lebendige Stadt voller vielfältiger 

Menschen und die Berliner Sparkasse 

seit mehr als 200 Jahren mitten drin.  

  

Wir sind der größte 
Finanzdienstleister in Berlin, eine 

Arbeitgeberin, die in der Region aktiv 

ist und Gutes tut – an dem Ort, wo du 

lebst und arbeitest. Hier triffst du 
ständig auf neue Leute, neue Themen, 

neue Herausforderungen. Ob im 

Geschäft mit Privat- und 

Firmenkunden/innen oder in der 
Immobilienfinanzierung sowie  

in den verschiedenen Bereichen der 

Berliner Sparkasse – hier bei uns 

kannst du deine Talente zeigen. 
  

Hier ist dein Job. So vielfältig wie du. 

 

 

 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Unser Angebot 
Ein spannender, abwechslungsreicher Job mit zahlreichen Entwicklungs- 

und Aufstiegsmöglichkeiten, in einem wirtschaftlich stabilen Umfeld, in 

dem Arbeiten Spaß macht. 

Flexible Arbeitszeiten & Mobiles Arbeiten für eine 
ausgezeichnete Work-Life-Balance sowie zusätzliche freie Tage 
(24.12. und 31.12.) - Vollzeit auch Teilzeit möglich. 

 Eine attraktive Vergütung – 13. Gehalt, Vermögenswirksame 
Leistungen und weitere Sozialleistungen. 

 Standortgarantie Berlin mit optimaler Verkehrsanbindung. 

 Ein kostenloses Girokonto und weitere Produkte mit 
Vergünstigungen sowie Mitarbeiterangebote von starken 
Partnern. 

 Weitere Benefits: Betriebliche Altersversorgung, Work-Life-
Service des Fürstenberg Instituts, Eltern-Kind-Büro, vielfältige 
Kunst-, Kultur- und Sportangebote sowie Essenszuschüsse. 

 
Dein Job 
Du hast Lust, junge Menschen in Berlin bei ihrer finanziellen Zukunft zu 
begleiten? Dann komm zu uns! Für unsere BeratungsCenter in den 
lebendigen Kiezen Berlins suchen wir einen engagierten Vertriebsprofi 
mit Leidenschaft für Zahlungsverkehr, finanzielle Bildung, Altersvorsorge, 
vermögenswirksame Leistungen und Bausparen. Wenn du gerne mit 
Menschen arbeitest, flexibel auf ihre Bedürfnisse eingehst und 
spannende Herausforderungen suchst – bist du bei uns genau richtig.  
 
Zu deinen Aufgaben gehören: 
 

 Produktexperte: Du berätst und verkaufst Produkte aus unserem 
Basis-Sortiment für Privat- und Firmenkunden mit dem 
Schwerpunkt Zahlungsverkehr, Sparen (z. B. Anlage 
vermögenswirksame Leistungen und Bausparen) sowie 
Altersvorsorge. 

 Bedarfsanalyst: Mit dem Sparkassen-Finanzkonzept findest du 
genau die passenden Lösungen, die zu den Zielen deiner jungen 
Kunden/innen passen. 

 Netzwerker mit Herz: Du betreust junge Bestandskunden/innen 
aktiv, gewinnst gezielt neue junge Kunden/innen hinzu und baust 
dabei langfristige Beziehungen auf – auf Augenhöhe und über 
alle Kanäle hinweg. 

 



Dein Job. So vielfältig wie du.

 

 

Bewirb dich online. 
 

https://sparkasse.mein-check-

in.de/berliner-sparkasse/position-121049 
 

Deine Ansprechpartnerin: 

 

Katja Spitzner 
Telefon: 030 869 90550 

berliner-sparkasse.de/job 
 
 
 
 
 
 

            

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 
 

 

 

 

 Vertriebsprofi: Mit kreativen Vertriebsaktionen und smarter 
Kundenansprache trägst du messbar zum Erfolg bei – und 
entwickelst deine Vertriebsstrategie dabei ständig weiter. 

 Kundenversteher: Du stärkst aktiv die Kundenbindung, sicherst 
die Zufriedenheit und nutzt alle (digitalen) Kanäle, um neue 
Kontaktpunkte zu erschließen. Ob persönlich, über Social Media 
oder auf Veranstaltungen und Messen – du bist präsent, baust 
dein Netzwerk gezielt aus und sorgst dafür, dass unsere 
Kunden/innen sich rundum gut betreut fühlen. 

 Zukunftsbegleiter in Geldfragen: Du unterstützt junge 
Menschen beim Einstieg in die finanzielle Selbstständigkeit – und 
bist Ansprechpartner/in für die nächste Generation. 
 

 
 

  Dein Profil 
 

 Du bist Bankkaufmann (m/w/d) und hast bereits Erfahrung in der 
Betreuung von Privatkunden – idealerweise im Umgang mit jungen 
Kunden. 

 Deine Sachkunde nach IDD gemäß 
Versicherungsvermittlungsverordnung (VersVermV) ist vorhanden – 
so kannst du direkt durchstarten und loslegen. 

 Du hast Spaß am Verkauf, gehst gerne auf junge Menschen zu und 
berätst diese auf Augenhöhe. 

 Du bist flexibel unterwegs – zeitlich und örtlich passt du dich den 
Bedürfnissen deiner Kunden/innen an. 

 Du hast Freude am Umgang mit digitalen Medien. 

 Du hast optimalerweise Englisch- oder andere Sprachkenntnisse. 
 

      


